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Yeni Ekonomiyi Anlamak Girişim Dünyasına Giriş Yüksek Etkili Mentorluk Sistemi
• Dijital Dönüşüm
• Yeni Nesil Yetenekler
• Pazarlama
• Erken Aşama Değerleme

• Girişim Yol Haritası
• Başarı Kriteri
• Girişimcilik kültürü
• Execution

• Roller ve fonksiyonlar
• Mentorluk Süreci
• Değer Katma
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Yetkinlik Seti BII Score Motivasyon

Tecrübeler

Yetenekler

• Çalışılan sektörler
• Çalışılan firmalar
• Geçirilen süre
• Daha önce yapılan projeler

• Uzmanlık alanları

Skor: X/10.00

• Kişisel gelişim
• Yatırım fırsatlarına erişim
• Girişimci potansiyelini keşfet
• Direk danışma rolu
• Hisse havuzundan fayda almak

Berkeley Innovation Index (BII)
açık kaynak konseptli global 
inovasyon endeksi ölçümlemek
için kullanılan bir yöntemdir.

Eğitim & Oryantasyon

Mentor Effect TV Girişimler İçin
1 Günde MBA

• Ekip
• Pazarlama
• Satış
• Yatırım Süreçleri 
• ...

• İş Modeli
• İhtiyaçlar
• Takip Mekanizması
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Girişimci & Mentor 
Eşleşmesi

Girişim başvurusunun kabul 
edilmesi durumunda girişim ile ilgili 
detay bilgiler Lead Mentor kadrosu 
ile paylaşılır ve ilgilenen 
mentorlardan talep toplanır.

Girişim ile ilgilenen Lead Mentorlar 
ilk toplantıya birlikte katılır ve 
ihtiyaçları belirler.

İlk görüşme sonrasında mentor 
eşleşmesi Executive Board onayıyla 
gerçekleştirilir.

Toplantı öncesi hazırlanması gerekenler
• Girişim ekibin CV’leri
• Mentor Bilgi Formu
• Girişim sunumu
• Girişim aşama formu
• Gizlilik Sözleşmesi 
• Girişim ihtiyaç analiz formu
• Mentorla paylaşmak üzere görüşme için 

potansiyel sorular formu (Long List)

Toplantı esnasında
• 1. Aşama - Açılış - (%10): Tanışma, tecrübe ve yetkinliklerin anlatılması
• 2. Aşama (%20): Girişimin durumu ve yetkinliklerin anlatılması
• 3. Aşama (%50): Ürün/Servisin detaylı aktarımı - Stratejik konular
• 4. Aşama - Kapanış - (%20): Geri bildirim ve puanlama

Toplantı öncesi
• Bir önceki toplantı notları
• Bir önceki Geri Bildirim Raporu
• Girişim ilerleme raporu 

(Ekip, görüşmeden 3 gün önce ME ekibiyle paylaşacaktır.)
• Girişim -yeni- ihtiyaçları belirleme raporu 

(Ekip, 5 gün önceden yeni ihtiyaç listesi paylaşacaktır.)

Toplantı esnasında
• Ekibin ve Girişimin son durumu (%30)
• Stratejik konular - Yeni gündemler (%50)
• Geri bildirim ve puanlama (%20)

Toplantı sonrası
• NPS formu
• Toplantı notlarının paylaşılması
• İhtiyaç listesi ve yol haritasının belirlenmesi

Değer Ortaklığı Sözleşmesi
• Değer ortaklığı modelinde el sıkışılması
• Girişimin exit etmesi durumunda girişimciler mentor olarak

Mentor Effect ailesinde yer alır
• Girişimin exit etmesi durumunda Mentor Effect’in girişime 

kattığı değerin belirli bir oranında Mentor Effect’e bağışta bulunur
• Sözleşme imzalanır

Sonraki mentorluk görüşmeleri 
2. görüşme ile aynı formatta devam eder

Exit
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